
Teruel, Septiembre de 2024. 

DE LA IDE AL PROYECTO. 
PASOS PARA CONVERTIR 
TU IDEA EN UN PROYECTO 
EMPRESARIAL… 

X 





¿Por dónde empiezo? 







 
 Licencia de apertura 

 Manipulador de alimentos 

 Registro Sanitario 

*     Ley de Artesanos 

*     Ley de venta directa 



Trámite Municipal / Gerencia de Urbanismo: 

 
Licencias 

• Actividad Clasificada (Requiere autorización DGA/Inaga) 

• Apertura  para actividades inocuas  
 

  Se paga tasa en función de categoría de la calle y metros del local. Min 79€ 

  vincula la licencia de obras. Se comisiona 3-4% sobre proyecto. 

  

SOLO PARA ESTABLECIMIENTOS ABIERTOS AL PÚBLICO. 

Es importante conocer las posibilidades DEL LOCAL para la concesión de licencia ya que 
condiciona o imposibilita la apertura 

 

Compatibilidad de usos (Plan de ordenación urbana) 

Declaración Previa / Comunicación Previa ( Ley 12/2012, de 26 de Dic. BOE 27/12/12) 

  

 
LICENCIAS DE APERTURA Y DE ACTIVIDAD: 





https://www.camarateruel.com/ 

Plan de Inversiones vs Plan financiero 

http://www.camarateruel.com/
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CLAVES DEL PROGRAMA ARIES: 
  

… Discernir y orientar las ideas que pueden 

convertirse en proyectos empresariales 

FACTIBLES/VIABLES, prestando al 

emprendedor un servicio de 

acompañamiento y orientación hacia su 

puesta en marcha.., de aquellas otras que 

difícilmente alcanzarían un nicho de 

mercado que las hiciera empresas sólidas, 

reflexionando con el emprendedor sobre 

este aspecto. 

http://www.camarateruel.com/
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AHORA LOS GASTOS: APUNTA!! ¿CÚALES SERÁN LOS GASTOS DE TU 
NEGOCIO? 





Viabilidad económica 



UMBRAL DE RENTABILIDAD/PUNTO MUERTO/PUNTO DE EQUILIBRIO 
Ingresos necesarios para que el negocio soporte su estructura de gastos  



SUBVENCIONES  vs “FONDOS DE AYUDAS” 

 
 
 
 
 
 
 



SUBVENCIONES 
 

1. Las subvenciones por lo general llegan tras el inicio del 
negocio.  (Vs pago único) 

2. Pueden requerir la solicitud previa a la actuación. 

3. Estar condicionadas a la viabilidad y permanencia de la 
actividad empresarial o toca devolverlas. 

4. Normalmente van vinculadas a la inversión realizada en 
porcentajes. 

5. El proyecto ha de estar alineado con las políticas 
convocantes. 

6. NO DEBEN SER ARGUMENTO DECISIVO PARA INICIAR UN 
NEGOCIO. 

 
 
 
 
 
 



  ACTUALMENTE SE ESTÁ POTENCIANDO... 
 

1. Proyectos rurales 

2. Digitalización 

3. Sostenibilidad y eficiencia 

4. Innovación tecnológica 

5. Incorporación al mercado laboral 

6. Colectivos desfavorecidos 
 
 
 
 
 
 



ONSEJOS ”? 



Se parece 

mas a un 

Maratón 

que a un 

sprint!! 



Sigue 

aprendiendo... 

cursos, charlas, 

viajes, ferias.. 

Observa, 

participa!  



Trabajar 

contratado 

puede ser el 

comienzo.. 



 

Elije bien a 

tu socio... 

sed 
COMPLEMENTARIOS! 



Hay que manejarse en 
distintos roles… 



A los dos 

años 

…. 

FUNCIONA!? 



DIFERENCIACIÓN ES LA OPCIÓN!! 



..Piensa como cliente… 

SI HAY CLIENTE, TODO TIENE SOLUCIÓN…” 



..Piensa como cliente… 

SI HAY CLIENTE, TODO TIENE SOLUCIÓN…” 
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